SNeEG-IT

Personalberatung”®

Account-Manager SaaS (m/w/d)

Unser Mandant gehort zu den fuhrenden mittelstandischen Unternehmen im Bereich

Digitalisierung & IT-Service & Management mit Sitz in Nurnberg.

Auf Sie wartet ein unbefristeter Arbeitsvertrag, vielfaltige Entwicklungsmaoglichkeiten, kurze

Entscheidungswege & ein motiviertes Team.

Wesentliche Aufgaben:
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Eigenstandige Betreuung und strategische Weiterentwicklung der bestehenden
Kundenbeziehungen im SaaS-Umfeld

Identifizierung neuer Geschaftsmaoglichkeiten inkl. erfolgreicher Umsetzung

FUhrung von Vertrags- und Preisverhandlungen inkl. ggf. notwendiger
Ausschreibungen auf Entscheider-Ebene

Analyse von Markttrends, Wettbewerbsaktivitaten und Kundenanforderungen

Enge Zusammenarbeit mit den internen Abteilungen, um malgeschneiderte Losungen
zu entwickeln

Begleitung komplexer Angebots- und Entscheidungsprozesse bis zum erfolgreichen
Vertragsabschluss

Aktive Steuerung und Weiterentwicklung der Vertriebs-Pipeline

Sicherstellung einer professionellen und konsistenten Customer Experience Uber alle
Kontaktpunkte hinweg

Ihr Profil:
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Erfahrung im Vertrieb oder Business Development

Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse

Ausgepragte Kunden- und Serviceorientierung sowie IT-Affinitat

Sicheres Auftreten und Verhandlungsgeschick auf Management- und C-Level
Strategisches Denken kombiniert mit einer hohen Ergebnisorientierung
Kommunikations- und Présentationsfahigkeiten

Unternehmerisches Denken und ausgepragte Abschlussstarke
Selbststandige, strukturierte und l6sungsorientierte Arbeitsweise

lhr Ansprechpartner:

Silvia Scharff

Tel. 0911/377 09 53
job@snecit-personalberatung.de

Aus Grinden der besseren Lesbarkeit wird bei Personenbezeichnungen und personenbezogenen Hauptwartern auf dieser Seite die mdannliche
Form verwendet. Entsprechende Begriffe gelten im Sinne der Gleichbehandlung grundsatzlich fir alle Geschlechter. Die verkirzte Sprachform hat
nur redaktionelle Griinde und beinhaltet keine Wertung.



